BUYER PERSONA

Ha sikertilt feltérképezned a piacod és azt is tudod kinek akarsz eladni/szolgaltatni, akkor elkészitheted a
sajat buyer personadat.

Mi is ez?
Nyersforditasban vevo személyiség.

Tulajdonképpen arrol van szd, hogy készitesz egy képzeletbeli vasarlot a célkozonséged jellemzdi alapjan.

Minek nekem egy képzeletbeli vasarlo?

Azért mert O fogja elStted egy személyben megtestesiteni a vasarloidat. Sokkal konnyebb marketing tervet
vagy kampanyt épiteni olyas valakire, akit ismeriink, mint olyanra, akir6l semmit nem tudunk.

Hogy is fog ez kinézni?

El8szor is megvizsgélod milyen jellemzokkel rendelkezik a célkdzonséged. Minél mélyre hatobb ez a
vizsgalat anndl részletesebb persondd lesz. Utdna a jellemzdket feljegyzed a buyer personadhoz.

Hogy csindljam?

Ha talélsz olyan jellemz6t ami minden vasarlodra illik ( mind tartanak cicat ) akkor azt egyszertien leirod.
Ha olyan adatokrol van sz6 ahol nagyobb a szoras akkor altalanositanod kell; pl.: ha a vasarloid 25 és 35 év
kozottiek akkor a personad legyen 30 éves. Ha tilnyomo részben vidéken élnek, akkor ird, hogy vidéki. Ha
jellemzden egy régioban élnek, akkor lakhelynek jeldld a régioé kozpontjat.

Elég egyszer megcsinalni vagy bizonyos id6kozonként Gjra el kell késziteni?
En azt gondolom, hogy elegendd egyszer megesinalni de utana érdemes folyamatosan frissiteni és egyre

tobb adattal béviteni, mert csak igy lesz realis kép elétted. Nincs sok értelme olyan buyer personara épiteni,
amelyik nem tiikrozi a célk6zonséged.

Ossze irtam neked néhany kérdést, ami alapjan hozz4 tudsz kezdeni. Batran irj hozza még tobb kérdést.
Minél jobban ismered a vasarldidat annal konnyebb dolgod lesz.

A Word dokumentum letdltéséhez kattints erre a mondatra.
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